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FOR IMMEDIATE RELEASE 
Trillium Teamologies Names New Chief Sales Officer 

Gary Montgomery Joins Trillium Teamologies 
Royal Oak, Michigan — March 21, 2011— Trillium Teamologies, Inc. (TTI) today announced that it has 
appointed Gary Montgomery to serve as Chief Sales Officer. Montgomery joins TTI from IBM Global 
Technology Services, where he held the position of program executive for the delivery of automotive 
solutions.  Previous to that position, Montgomery served as a global business development executive for 
automotive solutions.  

At TTI, Montgomery will be responsible for leading the company’s sales for all divisions within TTI, 
including: Custom Software and Application Development, Infrastructure Business Advantage, Microsoft 
Solutions, Consulting and TTI’s Creative Studios.  

In addition to these duties, Montgomery will be the liaison for TTI’s alliance partnership with Microsoft, 
which includes all Microsoft solution pre‐sales, sales support, sales operations and go‐to‐market 
effectiveness medium to enterprise business level accounts.  

 “Trillium has aggressive goals to grow our business throughout Michigan.” stated Greg Stanalajczo, 
President and Chief Operating Officer of Trillium Teamologies. “Gary has been added to our team to play 
a vital role in the growth and development of sales for our company. I’m confident Gary will thrive in his 
new position and use his vast industry knowledge and sales expertise to develop and cultivate new 
business for TTI.” 

Chief Sales Officer, Gary Montgomery commented, "After a long search and extensive due diligence, I 
am proud to join TTI. This is an exciting time for TTI because we are expanding our key services offerings 
to a larger market and launching the “new face” of Trillium Teamologies this spring. With this, the 
proven leadership of Greg Stanalajczo, and TTI’s strong partnerships and networks, I expect to see a 
rapid increase of TTI's presence in the marketplace." 

With over 21 years of experience in the IT industry, Montgomery brings a wealth of sales experience to 
Trillium. Prior to IBM, Montgomery held leadership roles in sales management with Tata Consultancy 
Services and Accenture, where he worked both nationwide and globally.  Montgomery attended the 
University of Michigan where he studied computer science. 

About TTI 
Incorporated in 1996, Trillium Teamologies is an innovative technology and creative solutions company 
that provides innovative solutions, projects, services, systems and products. Trillium is transitioning for 
the future including implementing an Employee Stock Ownership Program.  As one of only eight 
Microsoft Gold managed partners in Michigan, TTI has significant expertise and experience in Microsoft‐
based business solutions and focuses on emerging technology to create business solutions that exceed 
customers’ needs and expectations. For more information, go to http://www.trilliumteam.com     
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